LEISTUNGSPAKET — GRUNDUNGSVORBEREITUNG

IHRE FRAGEN VOR DEM
GROSSEN SCHRITT

— Binich ausreichend vorbereitet?

— Wird sich mein Vorhaben rechnen?

— Welche Finanzierungsmaglichkeiten gibt es?

Welche Hilfe bekomme ich aus der Region?

Wo und wie finde ich Geschéftspartner?

Binich iiberhaupt ein Unternehmertyp?

— Geniigen meine kaufménnischen und
betriebswirtschaftlichen Kenntnisse?

Mit Klarheit tiber den Weg - und mit Vertrauen zu sich selbst - be-
schreiten Sie sicher lhren Pfad.

Das Hans Lindner Institut ist eine gemeinniitzige Stiftung der Familie
und Unternehmensgruppe Lindner. Der Unternehmer Hans Lindner hat
die Hiirden einer Existenzgriindung selbst kennen und tiberwinden ge-
lernt. Ihren Weg mdchten er, seine Familie und die Unternehmens-
gruppe erleichtern und damit zur Schaffung und Sicherung von dau-
erhaften Arbeitsplatzen beitragen.

Individuell, unabh&ngig und kostenfrei
begleitet Sie das Hans Lindner Institut mit den verschiedenen
MaRnahmen.

Damit sie sich sicher und schnell

— mit einem tragfahigen Konzept,

— dem notigen Wissen und

— hilfreichen Kontakten auf den richtigen und wirtschaftlich
sinnvollsten Weg an |hr Ziel begeben konnen.

VORAUSSETZUNG

Bitte reichen Sie Ihr Geschaftskonzept vor dem jeweiligen Berater-
tag bei uns ein. Nur so kann eine effektive Beratung gewahrleistet
werden.

Da es sich bei den Beratungsgesprachen um Einzelgesprache handelt,
ist eine verbindliche Anmeldung bei den unten genannten Ansprech-
partnern erforderlich.

ANMELDUNG

Fiir Niederbayern

BahnhofstraRe 29 | 94424 Armstorf

Telefon 08723 20-2899 | Telefax 08723 20-2851
info@hans-lindner-institut.de | www.hans-lindner-institut.de

Fiir die Oberpfalz

Adolf-Schmetzer-Strale 7 | 93055 Regensburg

Telefon 0941 91038-93 | Telefax 0941 91038-94
info@hans-lindner-institut.de | www.hans-lindner-institut.de

Hans Lindner Institut

Eine gemeinnutzige Stiftung der Familie
er Unternehmensgruppe Lindner
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BERATUNG FUR IHR VORHABEN

In der Vorbereitung liegen 90 Prozent des Erfolges. Dies gilt fiir Exi-
stenzgriinder, Betriebsnachfolger und Unternehmer gleichermaRen. Fir
Ihr Vorhaben bedeutet das, die drei Sdulen auf denen lhr Unternehmen
stehen wird — Idee, Person, Kapital — zu stabilisieren.

Im Rahmen persénlicher und individueller Beratungsgesprache helfen
wir ihnen dabei.
Wir stehen Ihnen als kompetenter, unabhéngiger Partner zur Seite und
hinterfragen Ihre

Geschaftsplanung
Marktgegebenheiten

— Unternehmensstrategie
Finanzierungsplanung

GEMEINSAME PLANUNG FUR IHR
VORHABEN

Haben Sie auch wirklich alles fiir Inr Vorhaben bedacht, oder haben Sie
in manchen Bereichen noch Informationsbedarf?

Eine ausgereifte Planung hilft Ihnen dabei:

Risiken zu minimieren

Geschéftspartner zu iiberzeugen

— richtige Entscheidungen zu treffen
nachhaltig eine sicher Existenz aufzubauen

Gemeinsam mit lhnen erweitern und verfeinern wir lhren Busi-
nessplan und lhre Finanzplanung:

Beratung fiir Existenzgriinder, Betriebsnachfolger und Unternehmer

Konstruktive Diskussion von Idee, Person, Kapital
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SchlieBen von Informationsliicken Gemeinsame Zahlenplanung
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Feinschliff und Fertigstellung des Businessplanes

NETZWERK / KONTAKTE,
AUSBILDUNG FUR IHR VORHABEN

Wissen Sie an wen Sie sich im Rahmen lhres Vorhabens wenden ms-
sen oder kénnen?

Zielfiihrend und effektiv werden Sie von uns und unserene Netzwerk-
partnern — den Experten fir die einzelnen Bereichen — beraten.

Netzwerk und Kontakte fiir Ihr Vorhaben

— Berater

— Branchenkenner
— Investoren

— Geschéftspartner

Sie machen sich selbsténdig und sind Fachmann in lhrem Bereich.
So soll es sein.

Betriebswirtschaftliche Aspekte spielen vor und nach der Griindung
eine bedeutsame Rolle. Fehlendes Know-how in diesen Bereichen
liefert Ihnen das:

Aus- und Forthildung fiir Ihr Vorhaben

— Workshops ,,Buchfiihrung”, Controlling”, , Steuern”,
.Werbung”

— Planspiel ,Griindungssimulation”

— Spezialworkshops, z.B. ,Verkaufstraining”




